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I. Intention

Reflektieren Sie lhre Werte, Ziele, Denk- und Vorgehens-
weisen. Daraus ergeben sich neue Spielraume fiir zukunfts-
weisende Handlungsfelder.

Die Themen

© Stirken, Wiinsche, Werte und Ziele als Erfolgsfaktoren
erkennen und nutzen

© Die Kraft der emotionalisierten Ziele

© Wie Ziele kommuniziert werden miissen, damit sie in Mitarbei-
tern neue Motivation freisetzen und Kunden iiberzeugen

© Die Ubung der Spitzensportler: Entwickeln Sie eine neue Dyna-
mik durch die Technik der emotionalisierten Vorstellungskraft
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Eine effiziente Vorstellungstechnik, mit der Sie Ziele entspannter erreichen.

2. Kreativitat

Kreativitat bringt Produkte und Leistungen an die Spitze!
Erfahren Sie, in welchen kreativen Bahnen Sie denken und
wie Sie diese gezielt Uiberschreiten.

Die Themen

© Die Anatomie der Kreativitit

© Neue kreative Bahnen im Gehirn erschaffen

© Intuition und Inspiration im Kreativititsprozess

© Durch kreative Techniken die Innovationskraft steigern
© Teams optimal bei der Losungsfindung unterstiitzen
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Nutzen Sie eine praktische Kreativitatstechnik fiir innovative Meetings.

3. Kommunikation

Menschliche Erfolge basieren auf der richtigen Kommunika-
tion. Unternehmenserfolge auch.

Die Themen

Die speziellen Stiarken erkennen und kundenorientiert
kommunizieren

Mehr Resonanz durch engpassorientierte Kommunikation
Die vier entscheidenden Kundentypen und wie Sie diese
erfolgreich ansprechen

Kunden- und Mitarbeitergesprache effizienter machen
Raumpsychologische Elemente fiir eine erfolgreiche
Kommunikation nutzen
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Die 5 Phasen einer erfolgreichen Kommunikation.

4. Strategie

Entdecken Sie effiziente Vorgehensweisen am Markt und
richten Sie Ihre Produkte und Dienstleistungen danach aus!
Nach dem Prinzip ,,Quer denken, strategisch handeln
entwickeln wir gemeinsam konkrete Ansatzpunkte fiir
Strategien, die Ihre Produkte und Leistungen erfolgreich an
die Spitze bringen.

Die Themen:

Was brauchen unsere Kunden und Zielgruppen am dringendsten?
Konzentration statt Verzettelung

Das Prinzip des unwiderstehlichen Angebotes

Starken erkennen und gezielt einsetzen

Erfolg durch engpassorientierte Vorgehensweisen im Markt,
beim Kunden und im eigenen Unternehmen

Das Unternehmen effektiv positionieren

Erfolgreiche Vertriebswege fiir marktorientierte Produkte
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Mit vier Strategieprinzipien zu mehr Klarheit und Erfolg.

Machen Sie als Unternehmen lhre eigene
Konjunktur!

Schaffen Sie Zielklarheit und Transparenz!
Nutzen Sie Ihre Chancen und Potentiale !
Steigern Sie Ihre Verkaufszahlen und lhren Gewinn!

An diesem Tag entdecken Sie Starken und Chancen, die
in lhrem Unternehmen schlummern.

Sie erhalten professionelle Impulse fiir die Entwicklung
lhrer Firma und finden heraus, wie Sie lhre Marktchan-
cen verbessern.

Nutzen Sie diesen Tag, um sich selbst und lhr Unterneh-
men aus der Vogelperspektive zu betrachten. Stellen Sie
fest, inwieweit sich ,Mensch, Markt und Unternehmen®
im Einklang befinden.

lhr Nutzen

@ Sie analysieren lhre Intentionen und schaffen einen
personlichen Wertekompass fiir sich und |hr
Unternehmen.

@ Sie beflligeln Ihre Kreativitat und die lhres Teams.

@ Sie verbessern lhre Kommunikation und erhalten
Hilfestellungen, wie Sie lhre Ziele effektiver formu-
lieren und dabei Mitarbeiter optimal motivieren.

Sie optimieren lhre Strategie fiir mehr Unterneh-
menserfolg und verfiigen ab sofort liber eine Liste
mit ganz personlichen Erkenntnissen und Werkzeu-
gen, die Sie in der Praxis anwenden kénnen.

Da die Teilnehmerzahl auf max. 12 Personen
begrenzt ist, haben Sie die Méglichkeit, sich aktiv
einzubringen und Lésungen fiir lhre individuelle
Situation zu erarbeiten.
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